KSAB

Utemiljo for aktiva liv

Kundansvarig saljare Golf till KSAB

Skdne, S6dra Sverige

Vill du hjalpa golfklubbar att utveckla hela sin anlaggning?

Vi soker dig som vill kombinera forséaljning, radgivning, teknik och ett genuint intresse for golf. Du blir
KSAB:s lokala partner for golfklubbar i sodra Sverige och hjalper dem att skapa en tydlig riktning for
anlaggningens utveckling.

Manga golfklubbar star infor fragor kring traningsomraden, sakerhet, vattenforsorjning, bevattning och
framtida investeringar. Som golfbaneutvecklingssaljare hjalper du klubben att prioritera, planera och
hitta losningar som starker anldggningen bade idag och pa lang sikt.

P& KSAB borjar den basta affaren med att forsta kunden. Du sétter dig in i klubbens vardag, behov och
framtidsplaner och hjalper den att hitta losningar som fungerar bade idag och éver tid.

Vi erbjuder dig

e Envarierande och utvecklande roll med stor frihet under ansvar

e Enarbetsplats med kunniga, engagerade och hjalpsamma kollegor

e Goda anstallningsvillkor med kollektivavtal, tjanstepension och friskvardsbidrag

e  Mojlighet att utvecklas inom ett vaxande foretag och en koncern med bred specialistkunskap
e Tillgang till kompetens inom bland annat bevattning, vattenhantering, golf och utemiljo

e Tjanstebil enligt gallande policy

Om tjansten

Du ansvarar for att utveckla forsaljningen och relationerna med golfklubbar i ditt omrade. En stor del av
arbetet sker ute pa anlaggningarna tillsammans med klubbchefer, banchefer, bevattningsansvariga,
tranare och rangeansvariga.

Rollen spanner fran lopande behov till storre investeringar och utvecklingsprojekt. Du arbetar
raddgivande, driver affaren framat och tar stéd av KSAB:s specialister nar projektet kraver fordjupad
teknisk kunskap.

Du kommer bland annat att

e utveckla langsiktiga kundrelationer och skapa nya affarsmojligheter

e hjalpa klubbar att utveckla banan, driving range, traningsomraden, studios och tekniklésningar

e arbeta med sdkerhet pa anlaggningen, bland annat nat- och skyddslésningar

e salja och utveckla l@sningar inom banutrustning, rangebollar, slagmattor och varumarken som Par Aide

e Fanga upp kundens behov vid bevattningsfragor och vid behov involvera ratt specialistkompetens inom
koncernen

e planera, genomféra och folja upp forsaljningen pa ett strukturerat satt



Om dig
Vi soker dig som gillar att ta ansvar, bygga relationer och hitta l6sningar. Du ar jordnara, lyhord och
fortroendeingivande och tycker om att vara ute hos kunderna.

e Har erfarenhet av forsaljning, rddgivning eller affarsutveckling

e Hargod forstaelse for golf och garna erfarenhet fran arbete pa en golfanlaggning
e  Har tekniskt intresse och vill utveckla din kunskap inom bevattning

e Arsjalvgdende och strukturerad men trivs med att arbeta som en del av ett lag

e Kanresaregelbundetinom omradet och har B-korkort

Erfarenhet som exempelvis banchef, klubbchef, bevattningsansvarig eller i en annan kundnéra rollinom
golfen ar meriterande. Vi lagger stor vikt vid personlig lamplighet.

Darfor trivs man hos oss

Vi tror pa langsiktiga relationer, bade med kunder och kollegor. Oavsett om vi arbetar med
golfanlaggningar, bevattningssystem, vattenhantering eller andra lésningar inom vara
verksamhetsomraden ar vart arbetssatt detsamma. Vi hjalper varandra, delar med oss av var kunskap
och haller vad vi lovar.

Hos oss far du mojlighet att ta ansvar, utvecklas i din roll och arbeta nara manniskor med stor erfarenhet
inom sina specialistomraden.

Om KSAB

KSAB hjalper golfanlaggningar att utvecklas genom produkter, radgivning och lésningar inom bland annat
golfbaneutrustning, bevattning, traningsomraden, sakerhet och teknik. Var styrka ar kombinationen av ett
brett erbjudande, specialistkunskap och personlig narvaro.

Om Lyckegard Group

Lyckegard Group ar en vaxande koncern med specialistforetag inom bevattning, vattenhantering, golf och
utemiljo.

Tillsammans hjalper vi kunder 6ver hela Sverige med allt fran radgivning och projektering till installation,
service och langsiktig utveckling.

Hos oss far du inte bara kollegor inom ditt eget bolag. Du blir en del av ett storre natverk av specialister
som delar kunskap, stottar varandra och utvecklas tillsammans.

Las mer om koncernen pa lyckegardgroup.se.

Ansokan

Skicka din ansokan med CV och nagra rader om dig sjalv till jobb@lyckegard.com.

Mark ansokan med tjanstens namn. Urval sker l0pande och tjansten kan tillsattas innan sista
ansokningsdag, sa vanta inte med att skicka in din ansokan.

Har du fragor om tjansten ar du valkommen att kontakta Fredrik Orest p4d 073-082 47 86.
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